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Disenir

Don Rodolfo Martinez Colin, conocido por
todos como Rodolfo Marco, es mucho mas que
un personaje de la Toluca creativa; es el
testimonio viviente de que nunca es tarde para
perseguir los suefios que nacen del alma.

Aunque el destino hizo que naciera en la
Ciudad de México durante una breve estancia de
sus padres, Rodolfo es toluqueno de pura cepa.
Con apenas tres meses de vida, él y sus padres,
regresaron al frio cobijo de su amada "Toluca la
Bella", donde eché raices profundas. Hoy, su vida
es un reflejo de amor compartido, junto a su
esposa, la Sra. Guadalupe Chavez Durén, y sus
tres grandes orgullos: Elizabeth, Rodolfo y
Guadalupe.

Su romance con la musica comenzé en la
infancia, entre el sonido de un viejo radio que, a
las seis de la manana, encendia su padre
inundando el hogar con boleros y rancheras.
Crecid viendo a sus tios pulsar la guitarra y cantar,
ellos sembraron en €l una semilla que floreceria
anos después.

Hijo de un hombre trabajador, simbolo de
la modernizacion industrial de México, Rodolfo
aprendi6 desde joven el valor del esfuerzo.
Recorri6 caminos en Jalisco y Guerrero siguiendo
los aserraderos donde trabajaba su padre, y a los

de
de Don I

15 anos, ya formaba parte de la plantilla del
— B aserradero que alguna vez ocupd los terrenos del
§0§ hoy Sanatorio Toluca. Tras afios de entrega en
s empresas como Oneida y Aeroquip, en los 80
§§ logr6 establecer su propio taller de metal-
§,.§ mecanica, llegando a integrar hasta 10
Y & colaboradores.
LR
SRS Sin embargo, el corazén tenia para €l otros
Q§ § planes. En 1993, en un momento de intimidad
v

espiritual, Rodolfo le hizo una peticiéon sincera a
Dios: iPermiteme escribir canciones!
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, juglar de Toluca

de canciones autoria de Don Rodolfo Marco

Fragmentos

Don Rodolfo Marco, juglar de Toluca la Bella
Fuente: Fotografia cortesia de Don Rodolfo

Fuente: cortesia de Don Rodolfo
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La respuesta no se hizo esperar. Sin
estudios formales de musica, pero con una
sensibilidad desbordante, nacieron sus primeras

nueve composiciones, incluyendo un himno a su
localidad:

“Yo soy gallero de cepa,
de San Mateo Otzacatipan,

apostaré lo que quieran,
apuesto hasta mi camisa...”

Para el ano 2000, su sueno se materializé6 en un
primer disco: “Yo también le canto al amor”.

En él, nos regal6 versos que invitan a la pausay a
lanostalgia, como los de “La guitarrayla fogata”:

e gusta estar cantando
allado de una fogata...
con la guitarra en la mano

y una copa de vino,
recordando esos momentos
cuando estuve contigo”.

Don Rodolfo no se detuvo ahi. Explor¢ la
trova, regalandonos la filosofia de quien busca la
libertad en “Yo quiero ser vagabundo”:

“Yo quiero ser vagabundo
para no seguir rutinas,
caminar por todo el mundo

sin leyes y sin doctrinas”

En su andar, ha conocido personalidades
de la composicion como Armando Manzanero,
Fato y Cruz Lizarraga, y a base de tesén, ha
logrado tener 2 discos y mas de 150
composiciones.

Hoy, don Rodolfo Martinez sigue
cantando. Le canta a la Toluca de sus recuerdos, a
la ciudad que lo vio crecer, pero sobre todo, canta
porque es un hombre libre. Como él mismo dice:
“Yo no quiero ser cantante, solo quiero ser
juglar, cantar lo que yo siento, aqui y en
cualquier lugar”

Nos despedimos de él, pero nos quedamos con su
musica, esa que nos invita a mirar hacia adentro:

“Hoy voy a hacer inventario
de lo que ha sido mi vida...

...Jo que importa es jugar,
sise tiene el alma limpia”.




MPULSATU i 8.
CARRERA MUSICAL

Cont‘

Agenda Org-; nizada
Gestion de marca

Elaboracion de marca EKOS

r
- “—
- J,'#, 7y -_ y
o
R

0 s “Fl aliado ejecutivo detras de la

e BB 34EQ 4220 carrera de los musicos.”

“““““““




) POLYO, SUDOR Y OLVIDO

Disentir La tltima siembra de Don Eusebio*
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Guasave, Sinaloa; 2024.

El sol de octubre, que en otros tiempos
anunciaba el ciclo de esperanza del otono-
invierno, ahora caia a plomo, quemando hasta la
sombra.

Don FEusebio se ajust6 el sombrero de
palma y se preparé para una jornada mas. Su
padre, un ejidatario de los de antes, de manos
curtidas como corteza de mezquite y palabra que
valia mas que un papel firmado, le habia
heredado quince hectareas y una conviccion casi
religiosa: “La tierra no te deja morir si no la dejas
de regar con tu sudor”.

Eusebio creci6 entre surcos y
chincharrazos de calor. a puro lomo y
malpasadas, logré juntar sus centavos, aplicando
el viejo adagio “de granito en granito se llena el
jarrito”; asi, logré hacerse de un tractor John
Deere de segunda mano. Este fierro verde era su
orgullo; significaba dejar de rentar yugos y pagar
magquilas. Con tesén, la ayuda de ingenieros, el
riego y la bendicién de Dios, habia sacado
adelante a los suyos... hasta que el mundo decidié
darlesla espalda.

Ahora, la lucha era otra, una que no se
pelea con el chispeo de los machetes en pleno
blande, sino sobre escritorios con aire
acondicionado, con precios que dictan los gringos
y un cielo que noma4s se encapotaba sin dejar caer
una sola gota, solo para burlarse.

Una madrugada, con el cielo todavia color
de plomo, Eusebio caminé hacia su parcela. La
tierra crujia bajo sus botas de trabajo. No era ese
sonido hiimedo y macizo de cuando la tierra esta
"a punto" para recibir la semilla; era un crujido
seco, de costra enferma. Con cada paso, una nube
de polvo fino se levantaba, aferrdndose a sus
pantalones como sila tierra misma le rogara agua.

—Este anno nos hizo la maldad el cielo, mijo
—dijo Eusebio al aire—. Y pa' colmo, en las
noticias, los de saco y corbata alardearon con su
“méagica” solucion, un tal "bombardeo de nubes".
—Yo no sé qué chingados avientan pa' arriba
—pens6 Eusebio en voz alta—. Pero alld en la
capital, mientras los politicos se aplauden solitos,
aqui nomas tragamos polvo.
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La tltima siembra de Don Eusebio* Disentir

A su lado, Mateo, su nieto, lo observaba
con el ceno fruncido. El muchacho habia vuelto
de la universidad en Sinaloa con un titulo bajo el
brazo, pero con la cabeza llena de dudas. Los
libros de contabilidad no explicaban cémo
sobrevivir a la burocracia, ni cémo cuadrar los
ntmeros cuando el clima te juega chueco.

— (Y de a tiro nos vamos a aventar a
sembrar, tata? —Pregunt6 Mateo, acomodandose
los lentes—. Ya se nos esta pasando la fecha, la
humedad no da punto y el prondstico esta de la
fregada. No vaya a ser que nos quedemos en la
calle y tengamos que andar empenando los
papeles de las parcelas nomas pa' cubrir los puros
gastos.

Don Eusebio se agach6. Sus dedos,
gruesos y llenos de callos, tomaron un punado de
tierra suelta. La dejo escurrir lentamente, viendo
c6mo el polvo se lo llevaba la brisa caliente.

—Sembrar no siempre es de echarle coco,
Mateo... a veces es pura necedad; es la Ginica
chamba que sabemos hacer. A mis afos, {td crees
que me van a agarrar de cerillo en un
supermercado o en la fibrica? El que nace pa'l
campo, ni aunque lo cambien de surco,
muchacho. Asi que nos persignamos, y a darle,
que los granos no caen del cielo. Mateo apreté la
mandibula por respeto, pero por dentro hervia.

El ciclo arrancé a empujones. En la plaza
del pueblo, en las misas y en las tortillerias, la
platica erala misma: “A ver pa' cuando nos manda
el agua el Senor”, “Pues a Dios rogando y con el
mazo dando, porque si esperamos que el gobierno
nos suelte un peso de apoyo, nos hallan calacas”.

Echaron la semilla. Pero la lluvia,
caprichosa, lleg6 tarde y se fue antes de
despedirse.

Turismo cultural, Historiografia, Eventos culturales.
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Cada vuelta del tractor le dolia a Mateo en
la cartera; el diésel andaba por las nubes, a precio
de oro liquido. Las matas de granos brotaron
tisicas, chaparras. Lo que antes era un mar verde
y tupido que ondeaba con el viento de Sinaloa,
ahora parecia la cabeza de un viejo: rala,
descolorida y llena de calvas.

Una tarde, bajo la sombra de un
guamuchil, Mateo aventé su cuaderno de
contabilidad sobre la mesa de plastico.

—No salen, tata. Ni exprimiendo la tierra
salen los nimeros —dijo, pasandose las manos
por el pelo—. La semilla nos la dejaron caer al
doble. Dizque por la guerra en Ucrania, dicen los
proveedores. iQué chingados tiene que ver una
guerra alld con los surcos de Guasave! El
fertilizante que dio el gobierno no sirvi6 ni pa'
hacer lodo, viene rebajado. Y el diésel... el diésel
es un asalto a mano armada. Aunque levantemos
la cosecha, le vamos a quedar a deber hasta al de
la forrajera.

Eusebio tomé un trago de agua de su
termo gastado. .o miré con esa calma pesada que
dan los anos de tragar amargo. —Los nlimeros
nunca han cuadrado del todo, mijo. Pero antes, de
perdida, salia pa' comer con dignidad, pa' echarse
un buen plato de barbacoa el domingo. Ahora, si
sembrara todo, tendria que andar malbaratando
el John Deere. (Tt crees que no me canso? Hay
tardes que me paro en la orilla del cerco y me
pregunto si no seria mejor mandar todo al diablo.

L g
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Disentir La ultima siembra de Don Eusebio®*

El dia de la trilla fue un funeral sin cajon.
El ruido de las maquinas no traia alegria. El maiz
sali6 chiquito, liviano, como si el grano hubiera
absorbido la tristeza de la tierra. Apenas llenaron
un par de tolvas.

Cuando llegaron a las bodegas del
acopiador, el golpe final ya los estaba esperando.
El comprador, un tipo de camisa a cuadros limpia
que no habia pisado lodo en su vida, hundié la
mano en la muestra y torci6 la boca.

—Te lo agarro, Eusebio, pero a este precio
—djijo, rayando un nuimero en una libreta que
hizo que a Mateo se le revolviera el estdbmago.

—OQiga, no friegue —brincé Mateo,
perdiendo los modales—. Ni pa' los puros costos
alcanza. Usted sabe que es maiz blanco, calidad
Sinaloa, del bueno para la tortilla. iNo es como el
que traen los gringos!

El intermediario se encogi6é de hombros,
inmutable.

—Es lo que hay, muchacho. La Bolsa de
Chicago amaneci6 a la baja. Alla en el norte lo dan
mas barato y el gobierno les abre la puerta libre de
aranceles. Si no les cuadra, biisquenle por otro
lado, pero les aviso que los coyotes andan pagando
peor.
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Disentir La tltima siembra de Don Eusebio*

Don Eusebio le puso una mano pesada en
el hombro a su nieto, indicindole que callara.
Sabia que pelear ahi era gastar saliva. El sistema
estaba arreglado para que el de abajo siempre
perdiera.

El camino de regreso a casa en la pick-up
vieja fue un velorio. El silencio pesaba cien veces
mas que la caja cuando iba llena.

—Entonces... {(pa' qué chingados
seguimos, abuelo? —Estall6 Mateo, con la voz
quebrada por la rabia y la impotencia—. Si no
llueve, nos carga el payaso. Si llueve poco,
también. Y si de milagro cosechamos, nos roban
en la bascula y en el precio. Es un suicidio a
plazos.

Eusebio freno la camioneta a la orilla del
camino. Apagé el motor. Mir6 a lo lejos los campos
amedio cortar, dorados bajo el sol del atardecer.

—Porque alguien tiene que darles de
tragar, Mateo —dijo la voz ronca del viejo, cargada
de una dignidad fiera—. Esto no es nomas un
negocio. Es comida. Sin nosotros, los
encorbatados de la ciudad no tendrian que
ponerle al taco. Nos pagan una miseria por un kilo
de maiz, pero ve a comprar un refresco de cola y
te lo ensartan al triple. iY el gobierno! El gobierno
nos dice que ya nos retiremos, que agarremos la
pension y nos estemos quietos.

Eusebio golpeé el volante con el puno
cerrado. —Pero dime t4, ¢{quién se va a quedar?
La plebada ya no quiere ensuciarse las manos. Se
van de Uber, a lavar carros, o se cruzan de
mojados pa' manejar tractores ajenos porque alla
sivale el sudor.

fies de Meéxico.

Nosotros no queremos dadivas ni que nos
regalen el dinero en tarjetitas; queremos créditos
justos, tecnologia para el agua, que nos dejen
competir a la par. No es que el campo se esté
muriendo, mijo... es que lo estan matando de
hambre desde los despachos de la Ciudad de
Meéxico.

Esa misma noche, Mateo, sentado frente al
parpadeo de su computadora, escribié en sus
redes sociales, arrobando a diputados, secretarios
y gobernadores: "La sequia mds grande de México
no es la falta de agua, es la falta de memoria y de
madre de nuestros gobernantes. El riesgo de
sembrar no desaparece, pero se administra. Hoy,
el campo mexicano estd agonizando".

Los comentarios no tardaron en llegar.
Una avalancha de indiferencia de gente que cree
que la comida nace en los estantes del
supermercado: "Pues vendan sus hectareas si no
es negocio", "Siempre se quejan y traen trocas del
ano", "Pénganse a jalar en otra cosayya".

A la manana siguiente, con los primeros
rayos del sol arannando el horizonte, Mateo sali6 al
portico. Ahi estaba Don Eusebio. Ya tenia las botas
puestas. Miraba la tierra seca, buscando quizas
una respuesta que los politicos jamas le iban a dar.

El viento movié los restos secos de la
milpa, emitiendo un susurro rasposo. No habia
discursos, no habia promesas de campana ni
presupuestos. Solo la necedad inquebrantable de
un hombre viejo.

Mientras Don
Eusebio y los suyos sigan
sembrando, el campo
tendrd esperanza.

Pero el reloj
avanza, la tierra se seca,
y los que tienen el poder
siguen mirando hacia
otro lado, esperando
ciegamente a que, por
arte de magia, nunca les
falte el pan sobre la
mesa.
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Test d Kol

Kokologiayla personalidad

La “Kokologia” es un método popularen
para conocimiento de la personalidad.
Consiste en colocar al individuo en situaciones
hipotéticas donde debe escoger entre
diferentes opcionesy a través de esta eleccion
descubrir rasgos distintivos de su
personalidad.

Te ofrecemos una prueba donde
imagines que has tenido un suefio y debes
elegir una Unica opcién de las que se te
presentan, los rasgos de tu personalidad los
conoceras en las paginas siguientes.

La hormigay el diamante

Imagina unsueio donde sabes que eres
una hormiga llamada Maya que, en medio de
la monotonia de la recoleccion, encontré algo
que no era una semilla ni un trozo de hoja, era
un diamante pequeno, pero tan brillante que
parecia haber atrapado un pedazo de sol.
Maya quedd hipnotizada por su resplandory,
con mucho esfuerzo, lo arrastr6 hasta lo mas
profundo del hormiguero.

Pronto, el brillo empez6 a estorbar. "No
se puede comer", decian unas. "Ocupa espacio
que deberia ser para las larvas", reclamaban
otras. Maya intentd ignorar el murmullo
constante, pero la desaprobacion de todas las
demas hormigas se volvié insoportable.
Entonces recibié un ultimatum: debia elegir un
destino para su "piedra inutil" o enfrentar las
consecuencias.

Disentir

mprender N9,

La Decision Crucial

Debes elegir una y solo una de las

siguientes opciones:

1) Regalarlo a la hormiga

CINER

Maya decide que la mejor forma
de conservar la paz es entregar su tesoro a
la maxima autoridad. La reina lo coloca en
su camara personal; Maya puede visitarlo
devezen cuando, peroyano le pertenece.

2) Negociar su valor y

dejardetrabajar.

Maya utiliza su elocuencia para
convencer al hormiguero de que el
diamante atrae luz o sirve de guia. Logra
que la comunidad acepte el objeto como
un activo valioso y, a cambio de
mantenerlo limpio y expuesto, se le exime
de cargar hojas y trabajar buscando
alimento.

3) Quedarselo vy

dedicarse soloacuidarlo.

Maya decide que no necesita la
aprobacién de nadie. Se retira a una
galeria apartada, lejos del bullicio. Pasa
sus dias puliendo la piedra, abrazada a su
luz, aunque eso signifique pasar hambre o
servistacomo unalocasolitaria.
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Interpretacion kokoldgica

Si no eres un emprendedor, pero te
interesa saber un poco mas de tu
personalidad, los rasgos siguientes te
distinguen segun la kokologia y de acuerdo al
personaje con el que te identificaste.

Personasen general:

a) Siseleccionastelaopcion 1

Representa la conformidad. Eliges
sacrificar tus suefos o talentos Unicos para
encajar en el sistema o complacer a una figura
de autoridad (padres, jefes). Obtienes
estabilidad y aprobacion social, pero a cambio
detu pasion personal.

b) Si seleccionastelaopcidn 2

Representa la especializacidn y el estatus.
Logras que los demas valoren aquello que te
hace diferente y conviertes tu "rareza" en una
forma de vida. Has aprendido a "venderte" y a
poner limites para que tu entorno respete tu
espacio personal.

c) Siseleccionastelaopcion 3

Representa la autorrealizacién o el
idealismo puro. Es el camino del artista o del
mistico que prefiere su mundo interior y su
pasion por encima de las comodidades
materiales o el reconocimiento. Es una vida de
gran significado personal, pero con alto riesgo
deaislamiento.

Interpretacion kokoldogica
paraemprendedores

Si eres un emprendedor, los siguientes
son perfiles seguntu seleccion.

Emprendedores:

a) Siseleccionastelaopcion

Es la venta prematura (Exit). Tienes una
gran idea, pero ante la presion o el miedo,
decides vendérsela a una gran corporacion. Te
liberas del riesgo, pero pierdes el control sobre
tu "brillo" y el potencial de verlo crecer por ti
mismo.

b) Siseleccionastelaopcidn 2

Es la monetizacién de la innovacion.
Logras convencer al mercado de que tu
producto "inutil" o disruptivo es necesario. Pasas
de ser alguien que "trabaja para el sistema" a
alguien que "gestiona un activo", logrando
libertad financiera a través de una propuesta de
valor Unica.

c) Siseleccionaste laopcion 3

Es el "Bootstrapping" extremo o el
inventor solitario. Te enfocas tanto en el
productoy en lavalidacién técnica que te olvidas
del mercado. Puedes llegar a crear una obra
maestra perfecta, pero corres el riesgo de que el
proyecto muera contigo por falta de una
estructura que lo sustente.
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